
REGIONALLEITER - VOLLZEIT (M/W/D)
FÜR DAS POSTLEITZAHLENGEBIET O, 1 UND TEILWEISE 9
Die Wilhelm Schäfer GmbH ist Generalimporteur für marktführende Bau- und Industriemaschinen und einer der  
erfolgreichsten Fachhändler mit umfassender Dienstleistungspalette in dieser Branche. Wir, die Wilhelm Schäfer GmbH, 
sind seit 1985 in Deutschland, Polen und Bulgarien der exklusive Vertriebs- und Servicepartner von Takeuchi (Japan) 
Baggern und Laderaupen.

Zur Verstärkung unseres Außendienstteams suchen wir zum nächstmöglichen Zeitpunkt ein Teammitglied.

DAS TEAM UND IHRE AUFGABEN

WIR SUCHEN
Ein serviceorientiertes und dynamisches Teammitglied mit:
•	 den entsprechenden Voraussetzungen zur Ausübung der Position 
•	 Erfahrung im Vertrieb erklärungsbedürftiger, technischer Produkte und idealerwiese Berufserfahrung als 
	 Außendienstmitarbeiter/in 
•	 dem Wunsch, sich weiter zu entwickeln und Verantwortung zu übernehmen
•	 sicherem Umgang mit Internet, MS-Office und mindestens einem ERP-System 
•	 einem Führerschein der Klasse B und ausgeprägter Reisebereitschaft
•	 sehr guten Deutschkenntnissen in Wort und Schrift
•	 guten Englischkenntnissen in Wort und Schrift 

SIE BRINGEN MIT
•	 Teamfähigkeit
•	 Zuverlässigkeit
•	 Gewissenhaftigkeit
•	 Präzision
•	 Schnelle Aufgabenerfassung
•	 Kommunikationsfähigkeit
•	 Kollegialität

WIR BIETEN IHNEN
•	 Interesse an einer langfristigen Zusammenarbeit in einem kontinuierlich wachsenden Unternehmen
•	 Spannendes und vielseitiges Arbeitsumfeld
•	 Offenes und positives Arbeitsklima, flache Hierarchien und kurze Entscheidungswege
•	 Möglichkeiten zur fachlichen- und persönlichen Weiterentwicklung 
•	 Leistungsgerechte Vergütung und 30 Tage Urlaub im Jahr
•	 Gute Verkehrsanbindung und kostenlose Mitarbeiterparkplätze
•	 Modernes Gebäude mit hochmoderner technischer Ausstattung

Interessiert? Dann senden Sie bitte Ihre vollständigen Bewerbungsunterlagen (Lebenslauf, Zeugnisse etc.)  
an bewerbung@wschaefer.de, z. Hd. Frau Taylor

Erste Informationen über uns entnehmen Sie bitte unserer Homepage unter www.wschaefer.de

Wir sind ein Team, das das bestehende Händlernetz unterstützt und berät. Wir bieten Verkaufsunterstützung für 
die Händlervertriebsorganisation und unterstützen die Händler bei der Endkundenbetreuung durch Schulungen,  
Maschinenvorführungen, Verhandlungsgespräche oder die Teilnahme an Hausmessen. Ihr Schwerpunkt liegt in 
der Betreuung und Beratung des bestehenden Händlernetzes im o.g. Postleitzahlengebiet. Sie konzipieren und  
realisieren Produkt- und Verkaufsschulungen für Händler und interne Mitarbeiter. Sie wirken bei der Konzeption von 
verkaufsfördernden Maßnahmen mit und sind unser Produktmanagement für Sonderumsetzungen bei Händlern 
oder Endkunden inkl. der Erstellung von Angeboten. Sie verfügen über die Fähigkeit zur Markt- und Wettbewerbs- 
beobachtung sowie zur Mitwirkung bei der Weiterentwicklung des bestehenden Produkt- und Serviceportfolios sowie 
des Länder- und Händlernetzes und arbeiten bei der Vorbereitung und Teilnahme an Messeauftritten mit. 


